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CAPACITÀ E COMPETENZE
Metodi e procedure di valutazione
degli immobili

•

Elementi di marketing immobiliare•
Ottima conoscenza del mercato
immobiliare

•

Abile in strategie comunicative•
Attitudine al lavoro di squadra•

Agente Immobiliare con pluriennale esperienza e competenza nella
negoziazione , preparazione e finalizzazione di accordi di
compravendita . Competenza nella valutazione, commercializzazione
e pianificazione della vendita di immobili. Presente con la propria
Agenzia a Sesto , Prato e Firenze .

ESPERIENZE LAVORATIVE E PROFESSIONALI
Gennaio 1992 A Attuale
Agente immobiliare me stesso, sesto fiorentino

Settembre 1989 A Settembre 1991
CONSULENTE FINANZIARIO GRUPPO ZURICH, FIRENZE

Gennaio 1986 A Giugno 1989
OPERAIO ELI LILLY ITALIA, sesto fiorentino

Predisposizione della proposta di acquisto per iscritto e
spiegazione delle condizioni contrattuali.

•

Gestione dell'intero processo di vendita, acquisito o locazione di
proprietà immobiliari.

•

Valutazione del valore di mercato degli immobili e delle offerte dei
potenziali acquirenti.

•

Promozione delle proprietà in vendita tramite annunci pubblicitari
e strategie di digital marketing.

•

Gestione degli aspetti burocratici, contrattuali e finanziari delle
transazioni

•

Analisi di mercato al fine di garantire una valutazione adeguata tra
lo stato dell'immobile e la situazione contingente del mercato
immobiliare.

•

Gestione completa delle relazioni con i prospect, dal primo
contatto alla vendita del prodotto, passando per la raccolta delle
informazioni necessarie a soddisfare il cliente.

•

Esecuzione precisa ed efficiente delle direttive nelle diverse fasi di
lavorazione necessarie per la produzione.

•

ISTRUZIONE E FORMAZIONE
1992
AGENTE IMMOBILIARE COMMERCIO
CAMERA DI COMMERCIO , FIRENZE

1989
AGENTE DI COMMERCIO COMMERCIO
CAMERA DI COMMERCIO , FIRENZE

1981
DIPLOMA PROFESSIONALE MECCANICA
ISTITUTO TECNICO LEONARDO DA VINCI, FIRENZE

CONTATTI
50019, SESTO FIORENTINO

3487719600

bruno.pradal1@virgilio.it


